Relatorios

1. Relatorios

1.1 Apresentagdo

1.2 Decolagem

L\ W /A
\%i voando

APRESENTA
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1.3 Embarque

Embarque na formaciao

Relatorios

1.4 Boas-vindas

OPERACIONAL - RELATORIOS

Boas-vindas

Ol3, seja bem-vindo ao conhecimento do nosso portal!

Esse é mais um curso oferecido pela Vai Voando para

aprimorar os seus conhecimentos.

Aproveite e uma boa viagem!
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1.5 Sua Rota

OPERACIONAL - RELATORIOS

Sua rota

Este curso foi preparado para ter escala em um capitulo.

Capitulo |
Relatorios

SAIR

1.6 Primeira escala

OPERACIONAL - RELATORIOS

Primeira escala

Capitulo |
RELATORIOS

Nesse tutorial vamos aprender as
funcionalidades sobre relatério em
nosso portal de vendas.

Embarque ja e aprimore o seu
conhecimento!
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1.7 Contextualizag¢do

OPERACIONAL - RELATORIOS

Vamos aprender junto com Joao, as funcionalidades do
relatorio existente em nosso portal.

Acompanhe sua trajetoria para
aprender com ele e, saber usar

essa informagdao quando
necessaria!

1.8 Clicar

No tutorial de hoje, vamos aprender um pouco mais
sobre os relatérios do nosso portal.

= Ame0 2
Bem Vindo!
= norovmn

T oom cherto

e
e

@ cmace
ATENDAMENTO
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1.9 Clicar

Em detalhes do pedido conseguimos fazer pesquisas sobre o pedido do
cliente podendo solicitar as informagées por qualquer um dos campos de

busca desta tela.

ai voando ﬂ ELESTAR COM VOCE N

— [ AREO %
Bem Vindo!

= ponovinn

=
i HOTEL

> OLTALKEIOSLNDO

| anianse Detennas

% NUVEM DO
LON RGNS

: QUFFM2019
LB YOCE VOE EM DIRECAC 4
Q e ADS SEUS SONHTS.  f§

ATRNDAMENTC)

1.10 Clicar

Pelo campo de periodo, selecione as datas desejadas.

Home s Reatirius » Db do Pt

— = AmEO

T ROTOVIAR

Filtroz -~
B om
= buads [16miono-1sormns Q)
Locieur Fadide
CF o e MNome 4 chenue
» OLTAUES DOSEDIDO Tpacdniens  Tukn =
e
NUVEN DO
om0 paeeagoion =
B S o

B cinionaine

@ crumae
ATRNDAMNTC)
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1.11 Clicar

Pelo localizador

ai voando

FEaReD Home s Raatirius » Desabhes do Pedds
= ronovino
Filtros -
-
i oL
L Fuods | 18019019 - 1801301
Locsicadar Q ]
COF o drnie
» DLIAULS DOFEDDO Tpecdnens | Ty =
|| anisice e venoss Conmhor  Seecne
NUVEH DO s o -
B B e s =
[= SRS
CENTRAL D
ATRNTAHENTES

1.12 Clicar

Pelo nimero do pedido

ai voando

—[= Ame0

TS ROROVERYY
o=
& oo

Filtroz

OLTAU L5 DO SEDIO
' ANALISE DF VENDAS
&8 Mmoo
LON RUMNIG

BB o onune

Tpnde Pxgmarrn  Scicuins

CENTRAL D€
ATRNDAMNTC)
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1.13 Clicar

Pelo nimero do contrato

ai voando q

— = AmEO

Home s Reatirius » Db do et

— ROrOVRY

Filtroz -~
(-]
il HOTEL
i Favds | 119019 - 189)
a PACTILS
Lossieadr Contrata | &)

CF o e

» DLTAUES DOSEDO g vns

' ANAYISE DF VENDAS

Conmhor  Seiecone

NUVEM DO

Homa o paceagsins Tonde Pagearen S -
LUN RUMNICG e ) A

[= SRS

CENTRAL CE
ATRNDAMENTC)

1.14 Clicar

Pelo CPF do cliente

ai voando

FEe Home s Raatirios » Detabhes do Petids

TN RONOMARI

Filtros -~
T ohom
= Fuods | 16019019 - 15017015
& oo e
[ Fuldo -
CFF o dreme O
» OLTAULS DO DO Tipacdsvonds | Tuim
' ANALISE DF VENDAS Coshilnor>. Sondé
NVEN DO ot des s =

LON RUMNIG

BB o onune

CENTRAL D€
ATRNDAMNTC)
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1.15 Clicar

Pelo nome do cliente

€ D C Tl R R R

ai voando . oI Cia .

—[= Ame0

= ponovinn
Filtros

=
T wom

& o

Fulide Centrute

Mo 4o chense (7)

» DUTAU LS DO FEDDO

' ANALISE DE VENDAS

&8, Mmoo
LON RGNS

[= SRS

T de agemaren S -

CENTRAL CE
ATRNDAMENTC)

1.16 Clicar

Pelo tipo de venda, ou seja, se é
uma venda aérea, rodoviaria,
hotel ou um pacote.

P

—[= Ame0

TN ROTOVIARKY

Filtros
T ohom
= Fuads | 1601909 - 18015015
& row
f— Fudite Comnia
_ CPF do dheme: Notme do cheme
» DETALES DOSEDIO Tiecdsonds [T <
' ANAISE DE VENDAS Conshor  Seenone
NV DO
&5 Nt da s Tonde Prreeom Sk
LON LUMNIO s i A

BB o onune

© e
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1.17 Clicar

Pelo consultor

€ D C CH IR R

ai voando

FEaReD Home s Raatirius » Desabhes do Pedds
— ROrOVRY
Filtroz
-
T o
= Faods | 1801901 - 18017015
& nos
[— Fulic Contrata
FF do dime None do chme
» DLTALES DOSEDIDO Tiacdnvens | Todm ~J
|| anisice e venoss Eosithor: sekonos (&

NUYEH DO [PROR— O
B B o b
[= SRS

CoNTRAL D

ATRNDPNTE)

1.18 Clicar

Nome do passageiro

SO e
Home s Rusatirios » Db do Pedides
T ROTOVIAR
Filtros -~
T ohom
B Buode | 16019069 - 15015015
& row
Locetesder Fudie
_ CPF do dheme: Notme do cheme
» DLTAUES DOSEDIDO Tipeade vonss | Turkn -
| anause pevenoas Consmhor  Seeaone
—
&8, Moo Mo dapasogis | —_ =
CONRGMINIG
i

@ crumae
ATRNDAMNTC)
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1.19 Clicar

), 2

ai voando

~= AmE0 5 5
Hore Qu ainda, tipo de pagamento dentre as

?‘ o - ' op opgoes possiveis que sio: Boleto,
H e e BCash, PinPad ou P.O.S.

Nome do cheme

| aniatice pe venoas
&5 e
) LON LUMNIG

B o

b Egionns | ke %

Qo
Importante:
E necessario que pelo menos um dos itens dessa tela

esteja preenchido, pois caso contrario néo sera
possivel demonstrar a informacéo solicitada.

1.20 Clicar

Em anilise de vendas é possivel verificar
, informagoes detalhadas sobre a sua
~ai voa produgdo em um determinado periodo.

= coroinn
Filtros

=
§  HOTEL

Stes - Contraros | Swecioes

D Vo - Foride

DLTAU LS DOFEDICO

Catiran da bemgars | Swriuen

| — e
@ NUVEM DO

D CON RCIMNIG
B i o

@ crumae
ATRNDAMNTC)

bo | Az -
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1.21 Clicar

Primeiro selecione o tipo de venda a
ser analisada, um botdo essencial para a

sua pesquisa.

i youiiay

— = AmEO

Home s Ruirius » Ao e Ve

= ponovinn
Filtros

=
T wom

& o

1
DLTALES DO FELIDO

§ anaise pe veNDAs

% NUVEM DO
Comannis
B cisroniie

@ crmane
ATRNDAMENTC)

1.22 Clicar

Voceé pode selecionar todos, aérea ou
rodoviaria.

ai voando

FEe Home s Rutuirius » Asiloc & Vedis

TN RONOMARI
Filtros

o
& oo
_ St

DLTALES DO FELIDO

b R G
@, NUVEM DO

e
B3 cortrive

@ crumae
ATRNDAMNTC)
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1.23 Clicar

€ 5 € TR R
Selecione o consultor

ai voando

— [ AREO
— ROrOVRY

o
il HOTEL

Vipern i | 1 ane - fomher S (&
& o

catrazs | Swacioms

D v - Foricde

BB i onun

CENTRAL CE
ATRNDAMENTC)

1.24 Clicar

Em seguida, vamos selecionar o status que queremos

pesquisar ou se preferirmos podemos selecionar de
acordo com o status do pedido.

& AEREQ » Redatieius » Andlo de Verdas
T ROROVIARI
B om
= Tipovends | Tasae S Comslor: - S 5
& o
Stases - Conmasos ||
st proconss de Reosrrbalun
Fnapen Enni
/
sty s Cora
e Conure o s pranek
Comars - am sand by
¢ Comym- s resava pramty
Hanmsaks eista
| [ —
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1.25 Clicar

ai voan
— = Ame0
= ponovinn

g HOTEL

Filtroz

DLTALES DO FELIDO

b aneaue e venoss

NUVEM DO
LON RGNS

[= TR
CENTRAL D€

ATRNDAMENTC)

@

1.26 Clicar

;i voando
~= a0
TN ROTOVIARKY
Bl
& o

DLTALES DO FELIDO

§ anaiie pe venoss

NUVEM DO
LON RUMNIG

B oo
ot

ATRNDAMNTC)

Catinae da bemgar

Vigo

feomnhr S

fomalier S

Fecndo.
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1.27 Clicar

Home »r

Filtros

Conmubar | Suleone

Perodo. | |
| el L 18U120 Y 0019 i
» ANAUSL UL NOAS < Javeirs 2015 Feversin 2015 >
Oom S Ter Qu QU Sex BB Dem Ser Te Qu Qu Sex S
Drsitbinicd ) N 0w mow
& s .
W s Lo
B Gt Wl

B o

L dd
ATENDIMENTO

o3

1.28 Clicar

Em seguida, assim como no status do contrato selecione a melhor opgao
em colunas da listagem, ou seja, qual a informagdo que deseja verificar.

oo 1an convoce 8 BB -
q 1 voct oo (GO
Home » Rabstéwe » Anilsn de Vendse

Filtros

Tipor deveeds  Tomu Comukor | Suegone

Seato - Comraton. Vingors Reabda |

Pedodo | 16010015 -
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1.29 Clicar

No campo visao, podemos escolher entre a analitica e a sintética.

;i voando q o 8 W .

HOME » Retatiene » Anilse de Vendas

Filtros

Tipes deverds  Tozur - Conmubar | Suleone

St - Contraton Wager Reskada |

D venss - Pedodo | 1a01001

l DFTALHES DO FEDIRG

Culumes ta Sstansn

> ANAUSLLLVLNOAS Ve Andts % >

&8 Mo
CONHECIMENTC

B o

L dd
ATENDIMENTO

<

1.30 Clicar

na opgao desejada, nesse
caso, a analitica

Conukar

Tipes de vecds Sedecrone

Sratus - Contraten

D venss

l DFTALHES DO PEDING

Cudumes i Saians

> ANAUSL UL INOAS
@ NUNLH DO
CONHECIMENTC!

B oo

@ Amane
ATENCIMENTO

o)
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1.31 Clicar

E clique no botdo buscar.

HOME » Retatiene » Anilse de Vendas

Filtros

Tipes de verds

Seatu - Contraton Viagors Reabads % |

D vensy .

DFTALHES DOFEDIRG
| Columes 2 Sotansm
+ ANAUSL LU NGNS o

&8 Mo i

CONHECIMENTC £

B curcne %

L dd
ATENDIMENTO

<

1.32 Informagdo detalhada

O andlise de vendas com visao analitica, permite ter
acesso a informagoes detalhadas das vendas realizadas.

Dun de Hors i

_-.—.L. o Mome Emad s Gl * Tk G e |:

ST Ank AT TISTE WIS ks Botarcerpiombe 155124 B8y
CETALES DO DO Lo o

} ANALEE DE VENDAS

UMLK AN SALMINN URANO ATBIONS | crffeacorpcante 1s0aa om "
TESTE S AL
st STARCORF
CONMECIMENTD
S AT SAMAITIN USUANO  OADII0  areiarccrcembe s % [ COHXGGX b
s TosTe B RN CGH oha
Py
Do o7 ol AT USIANO  3OIG0I6  crkmbtarcorpceebe 57 9 ) GUXFR
= st ]
ORI sTancoar
ATENOENTO
o UM A SISl GO 14010016 onumundaconie oo o) o AUXGEX e o
- couna SN SeleRLs CAU ks
O AT TASISGIS MARCHO  1ADIG0IS  mecebshooonsd0)dbgnateom  TIARN (1) " wuxea e 0
BATETA S LI
HONGRIO
amiTewn el GO IIIN AN rackefurrescon be e o wnmin i n 9

Published by Articulate® Storyline www.articulate.com



1.33 Informagdo sintética

E a visdo sintética demonstra as
informacdes de forma resumida.

1.34 Pousando
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1.35 Exercicio de fixagdo

OPERACIONAL - RELATORIOS

Pousando

Neste tutorial, aprendemos que:

* A aba de relatérios permite ao
revendedor obter informagSes sobre
detalhes dos pedidos realizados;

* Outra possibilidade dessa fungao é fazer
uma analise das vendas de um
determinado periodo;

* Essas informagGes podem ser vistas de
modo sintético ou seja, resumida ou

ainda completo pelo modo analitico.

1.36 Instrugoes da Avaliagdo

CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

Avaliacdo

Pronto para chegar ao destino? Agora
voceé realizara um teste com quinze
perguntas, cujo intuito ¢ avaliar os seus

conhecimentos sobre o curso. h ‘
4 ,M. § =

/8
Muita atengio, pois o resultado deste ' ' -,
teste sera registrado no programa de
Educagio a Distancia “Nuvem do
Conhecimento”.

Ty

Sua nota devera ser igual ou maior que
85%. Desejamos sucesso nesta avaliagao! Fonte: Foto do piloto Karim Nafatni

1.37 Avaliagdo

Draw all questions randomly from Question Bank 2
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1.38 Resultado

(Results Slide, 0 points, 1 attempt permitted)

Sua pontuagio:

Desempenho necessario:

%Results|.ScorePercent%% (%Results|.ScorePoints% ponto:

%Results|.PassPercent?%% (%Results|.PassPoints% pontos)

Resultado

Revisar o Teste

Results for

1.37 Avaliagdo

Result slide properties

Passing

Score

80%
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Aprovado (Slide Layer)

Sua pontuagio: %Results|.ScorePercent%% (%Results|.ScorePoints% pont®

Desempenho necessario: “Resultsl.PassPercent¥% (%Results].PassPoints% pontos)

Resultado

Revisar o Teste

Reprovado (Slide Layer)

Sua pontuagio: %Results|.ScorePercent%% (%Results|.ScorePoints% pont®

Desempenho necessario: %Results|.PassPercent?%% (%Results|.PassPoints% pontos)

Resultado

Atencéo! Vocé néo foi
aprovado no teste.

Revisar o Teste
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1.39 Desembarque

OPERACIONAL - RELATORIOS

Vocé chegou ao destino e concluiu o curso

Operacional

Relatorios

Parabéns e até o nosso
préoximo encontro!

2. Question Bank 2

Q2.1 Quais informagdes podemos obter clicando em relatorios?

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)

CONHECENDO A NOSSA EMPRESA
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X Buscar um pedido especifico através dos diversos campos de busca.

A empresa nasceu a partir de uma experiéncia dos fundadores do grupo GapNet.

As duas alternativas sdo verdadeiras.

Q2.2 Para inserir as informagdes nescessarias para fazer a busca deve ser

selecionado?

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)

CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

Selecionar detalhes do pedido.

Selecionar consultor.

X Selecionar promotor.
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Q2.3 E necessdrio preencher todos os campos para fazer uma busca?

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)

CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

N3o, com qualquer campo que esteja preenchido poderd ser feito uma pesquisa.

X Sim, a busca ndo se conclui se ndo preencher todos os campos.

E necessério preencher pelo menos metade do numero total de campos campos.

Q2.4 Qual serd o resultado da busca se for selecionado apenas o tipo de

pagamento como Boleto?

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

Aparecera todas as vendas que foram selecionados a forma de pagamento Boleto.

X Aparecera apenas as vendas ja pagas com boleto.

Aparecera as vendas que ja foram pagas todos os boletos.

Q2.5 O que podemos selecionar em tipo de venda?

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

X Aérea ou rodovidaria.

Avista ou parcelado.

Cartdo de debito ou crédito.

Q2.6 Qual serd o resultado da busca se selecionarmos apenas o nome do

cliente?

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)

Published by Articulate® Storyline www.articulate.com



CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

X Aparecera todas as vendas que foram feitas para o cliente selecionado.

Aparecera todos os voos que aquele passgeiro utilizou.

Aparecera tanto passageiros quanto clientes que tiverem aquele nome.

Q2.7 Qual sera o resultado da busca se slecionarmos apenas o nome do

passageiro?

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

Aparecera as vendas em que consta aquele passagero.

X Aparecera as vendas em que consta aquele cliente.

Aparecera tanto passageiros quando clientes com aquele nome.

Q2.8 Qual serd o resultado da busca se for selecionado apenas o numero

do contrato?

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

X Aparecera apenas uma venda.

Aparecera diversas vendas com a mesma numeragao.

N&o aparecerad nenhuma venda.

Q2.9 O que pode acontecer se houver dois clientes ou passageiros com o

mesmo nome?

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

X A pesquisa pode sugerir uma venda errada se ndo tiver constando outra

informacgado que diferencie os dois.

A pesquisa vai trazer as informagdes corretas se o nome estiver escrito

corretamente.

A pesquisa ndo vai trazer as informagdes pois isso vai gerar um erro.

Q2.10 Quais informagodes de busca podem evitar uma duplicidade de

nomes?

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

O numero do contrato e o cpf do cliente.

X O localizador e o nome completo.

O tipo de venda e o pedido.

3. Question Bank 3

Q3.1 A partir do seu aprendizado neste curso, assinale a alternativa

correta:

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

X A Vai Voando nasceu como uma empresa de turismo para as classes C e D.

A empresa nasceu a partir de uma experiéncia dos fundadores do grupo GapNet.

As duas alternativas sdo verdadeiras.

Q3.2 Complete a frase abaixo com a alternativa correta:

A oportunidade de negdcio encontrada no ano de 2009 pela Vai Voando

era:

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

Migrar os passageiros aéreos que faziam viagens corporativas para viagens

populares.

Abranger os passageiros do transporte rodoviario e do transporte aéreo.

X Migrar os passageiros do transporte rodovidrio para o transporte aéreo.

Q3.3 Na construgdo do modelo de negocio da Vai Voando, quais eram os
principais fatores limitantes enfrentados pela populagdo das classes C e

D?

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

O fato de a maioria ndo possuir conta bancaria.

X A desconstrugdo dos fatores socioeconomico e psicoldgico.

A maneira como as agéncias de viagem trabalhavam.

Q3.4 As vantagens oferecidas aos nossos clientes sdo:

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

Sem conta bancaria, sem consulta ao SPC e Serasa e sem comprovacdo de renda.

X Em até 12x no carné, sem consulta ao SPC e ao Serasa, sem comprovac¢ado de renda,

sem conta em banco e o cliente viaja sem dividas.

Em até 12x no carné, sem comprovagao de renda e o cliente viaja sem dividas.

Q3.5 A criagdo da marca Vai Voando teve como uma de suas propostas:

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

X Inspirar o cliente a realizar viagens aéreas, como meio de transporte rapido, seguro

e acessivel.

Desenvolver um logo bem colorido para chamar atencdo e, com isso conquistar

mais clientes.

Estimular o cliente a comprar passagens tanto aérea quanto rodovidria para

reencontrar seus amigos e familiares.

Q3.6 A oferta dos servigos da Vai Voando ao publico das classes C e D, tem

como objetivo:

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

Oferecer ao cliente a possibilidade de viajar sem dividas.

Estimular o cliente na compra programada para visitar os seus familiares que

moram em outro estado.

X As duas alternativas sdo verdadeiras.

Q3.7 Complete a frase abaixo com a alternativa correta:

A Vai Voando é uma... que tem como atuagdo...

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

rede de agéncias; todas as classes sociais.

X rede de agéncias populares; comunidades e periferias.

empresa do grupo Flytour Gapnet; vender exclusivamente passagens aéreas.

Q3.8 Os principais materiais de divulga¢do da marca Vai Voando sédo:

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

Banner, folheto, site e face cover.

X Banner, site, identificagao da loja, folheto, cavalete e face cover.

Folheto, banner, cavalete e face cover.

Q3.9 O sistema de vendas praticado pelo Vai Voando e apresentado neste

curso é conhecido como:

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

X Sistema de venda antecipada e pré-paga.

Sistema de venda antecipada.

Sistema de venda pré-paga.

Q3.10 As formas de pagamento ofertadas ao cliente pela Vai Voando séo:

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

X Boleto, cartdo de crédito ou débito.

Boleto, cartdes multiplos e dinheiro.

Boleto ou cartées multiplos.

Q3.11 Na modalidade de cartdo ofertada pela Vai Voando, existem as

seguintes opgoes:

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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Somente P.O.S.

X P.O.S ou PinPad.

Exclusivamente PinPad.

Q3.12 Ainda sobre a opg¢do de pagamento em cartéo, podemos afirmar

que:

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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CONHECENDO A NOSSA EMPRESA

O pagamento via P.0.S acontece exclusivamente na central de atendimento da Vai

Voando.

Para pagamento PinPad é necessaria a aquisicdo da maquina de cartdo compativel

com o sistema Vai Voando, o que torna a venda rapida e pratica.

X As duas alternativas anteriores estdo corretas.

Q3.13 O revendedor da Vai Voando pode entrar em contato com a

empresa por meio dos seguintes canais de comunicagédo:

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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Central de atendimento e mySuite.

Central de atendimento e chat.

X Central de atendimento, chat e mySuite.

Q3.14 Complete a frase abaixo com a alternativa correta:

Com a proposta de... é que a Vai Voando desenvolveu uma identidade

visual para a sua marca.

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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Fortalecer a marca da empresa e a parceria com os revendedores.

Inspirar o cliente em realizar viagens aéreas, como meio de transporte rapido,

seguro e acessivel.

X Todas as alternativas estdo corretas.

Q3.15 A Vai Voando se orgulha de ja ter embarcado:

(Multiple Choice, 10 points, 1 attempt permitted)
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Mais de 400 mil passageiros.

X Mais de 500 mil passageiros.

Mais de 365 mil passageiros.
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